
 
 
 

Faciliter la commercialisation de la vente de l’entreprise. 
 
 
 

Artisan en recherche d’un candidat repreneur. 
 
 
 

●●La remise du document d’estimation de la valeur du fonds 
(évaluation à effectuer par l’expert comptable de l’entreprise). 
 
●●La signature, entre l’entreprise et la CMA, de la convention 
de mise en vente du fonds (durée de la convention : 24 mois). 
 
●●La diffusion de la mise en vente est effectuée sur  
quatre supports de communication : 
- deux sites Internet spécialisés: bnoa.net (site national des 
CMA) et actcontact.net (site inter régional d’annonces du 
grand sud) ; 
- deux catalogues sur support papier : bulletin départemental 
de la CMA et revue régionale « Act contact Midi-Pyrénées ». 
 
●●La mise en relation entre le candidat acquéreur et le ven-
deur. 
 
 
 

Sur rendez -vous en entreprise.  
 
 
 

220 € (tarif forfaitaire pour l’ensemble de la prestation). 
 

►  Objectif 

►  Bénéficiaire 

►  Description de la prestation 

►  Modalités pratiques 

►  Coût de la prestation 

 
► Contacts 
 
Pôle transmission 
 
• Toulouse 
05 61 10 47 14 
nwatek@cm-toulouse.fr 
 
• Antenne de Saint-Gaudens 
05 61 89 17 57 
stgaudens@cm-toulouse.fr 
 

► www.cm-toulouse.fr 

 

La vente de l’entreprise 

Fiche C3 

 
► Cession de l’entreprise 
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