
Objectif 
de la formation 

Apprendre à produire une 

réponse aux procédures 

d’appels d’offres.

Se différencier des offres 

concurrentes.

Savoir soutenir une offre.

Programme 
Études de cas et mise en pratique sur différentes plateformesLes Appels d’offres : 

›› Apprendre à organiser sa veille.
›› Connaitre les différentes procédures, les seuils et les évolutions réglementaires les plus récentes
›› Connaitre le donneur d’ordre et comprendre ses pratiques d’achats et attendus du dossier

La structuration de l’offre : 
›› Critères d’attributions et d’exécution du marché / condition d’élimination
›› Les différentes formes de réponses / modalités financières›› Structurer une offre, évaluer les risques de gain / perte, réaliser une pré-étude financière

›› Apprendre à se différencier des concurrents
›› Modalités contractuelles (bons de commande, livraison, durée, délais, garanties, contrôle, avenants, reconductions)Le fond et la forme : 

›› Les documents obligatoires et annexes : La réponse dématérialisée et ses obligations

Public concerné 

Toute personne souhaitant traiter une 

clientèle publique

Modalités pédagogiques 

 Avec un formateur spécialiste des 

marchés publics

 Études de cas et mise en situation sur 

des dossiers concrets répondant aux 

besoins des stagiaires.

Durée 
3 jours

Pilotage de l’entreprise et gestion du personnel

Les dates de formation sont présentes sur le calendrier disponible 
sur le site internet de la CMA31 : 

http://www.cm-toulouse.fr/files/cma31/formation-artisans/calendrier-stages.pdf

Tél : 05 61 10 47 40 · Fax : 05 62 27 07 54 · formation@cm-toulouse.fr

Répondre aux appels d’offres
Oser se positionner et tenter de remporter un marché public n’est pas 
chose aisée. Il convient donc de connaître et maîtriser les procédures pour 
répondre efficacement à un marché public.

OPTIMISER SES 
CHANCES DE 

REMPORTER DES 
MARCHES PUBLICS !


